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Verkaufen beginnt beim NEIN Was passiert, wenn Ihr Kunde "Nein" sagt. Dies
ist ein Scheidepunkt im Verkauf. Erfahren Siein diesem Buch: « Was Sie tun
konnen, damit es nicht zum Nein kommt. « Wie Sie mit zehn verschiedenen
Techniken Einwénde spielend leicht parieren. « Wie Sie die zum Kunden
passende Technik auswéhlen. « Wie Sie Musterformulierungen 1:1 in lhren
Verkaufsalltag Ubertragen. Dieses Buch ist aus der Praxis fur die Praxis. Alle
Formulierungen und Techniken stammen aus echten V erkaufsgespréchen und
wurden fur Sie so verfeinert, dass |hr Verkaufserfolg sofort sichtbar wird.
"Verkaufen beginnt beim Nein" richtet sich an Verkaufsneulinge, so wie an
erfahrene Vertriebsprofis. Sie werden praxisnah erfahren, wie Sie die Weichen
stellen, so dass sich in Ihren Verkaufsgesprachen die Zahl der Einwénde
minimiert. Weiterhin werden Sie souverén reagieren, wenn es doch einmal zum
Einwand kommt. Sie erhalten vorformulierte Musterlsungen sowie die Technik,
um eigene L 6sungen zu finden. Gereon Jorn ist im deutschsprachigen Raum als
der Menschler® bekannt. Als Autor und Speaker vermittelt er mit Schwung und
Humor Wissen Uiber den Umgang mit Menschen. "Ihr Grad des Erfolges ist
abhangig vom Grad lhrer Menschenkenntnis!™ ist eine seiner Aussagen, welche
Ihnen zum V erkaufserfolg verhelfen werden.Der mehrfach ausgezeichnete
Speaker wird Thr Wissen im Bereich des Verkaufens stark revolutionieren. Zur
Steigerung der Nachhaltigkeit enthalt dieses Buch eine Ubungs-CD. Diese
Ubungs-CD, von Gereon Jorn eingesprochen, enthilt verschiedene
Vorformulierungen. Durch das Horen und Mitsprechen werden Sie alle
Formulierungen schnell und sicher verinnerlichen.
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Verkaufen beginnt beim NEIN Was passiert, wenn Ihr Kunde "Nein" sagt. Diesist ein Scheidepunkt im
Verkauf. Erfahren Siein diesem Buch: « Was Sie tun kdnnen, damit es nicht zum Nein kommt. « Wie Sie mit
zehn verschiedenen Techniken Einwande spielend leicht parieren. « Wie Sie die zum Kunden passende
Technik auswahlen. « Wie Sie Musterformulierungen 1:1 in lhren Verkaufsalltag Ubertragen. Dieses Buch ist
aus der Praxis fur die Praxis. Alle Formulierungen und Techniken stammen aus echten V erkauf sgesprachen
und wurden fir Sie so verfeinert, dass Ihr Verkaufserfolg sofort sichtbar wird. "V erkaufen beginnt beim
Nein" richtet sich an Verkaufsneulinge, so wie an erfahrene Vertriebsprofis. Sie werden praxisnah erfahren,
wie Sie die Weichen stellen, so dass sich in Ihren Verkaufsgesprachen die Zahl der Einwénde minimiert.
Weiterhin werden Sie souveran reagieren, wenn es doch eéinmal zum Einwand kommt. Sie erhalten
vorformulierte Musterlésungen sowie die Technik, um eigene L ésungen zu finden. Gereon Jornist im
deutschsprachigen Raum als der Menschler® bekannt. Als Autor und Speaker vermittelt er mit Schwung und
Humor Wissen Uber den Umgang mit Menschen. "Ihr Grad des Erfolgesist abhéngig vom Grad | hrer
Menschenkenntnis!” ist eine seiner Aussagen, welche Ihnen zum Verkaufserfolg verhelfen werden.Der
mehrfach ausgezei chnete Speaker wird Ihr Wissen im Bereich des Verkaufens stark revolutionieren. Zur
Steigerung der Nachhaltigkeit enthalt dieses Buch eine Ubungs-CD. Diese Ubungs-CD, von Gereon Jorn
eingesprochen, enthélt verschiedene Vorformulierungen. Durch das Horen und Mitsprechen werden Sie alle
Formulierungen schnell und sicher verinnerlichen.
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Kurzbeschreibung

Verkaufen beginnt beim NEIN

Was passiert, wenn Ihr Kunde ,Nein* sagt. Diesist ein Scheidepunkt im Verkauf. Erfahren Siein diesem
Buch:

» Was Sie tun kénnen, damit es nicht zum Nein kommt.

» Wie Sie mit zehn verschiedenen Techniken Einwénde spielend leicht parieren.
» Wie Sie die zum Kunden passende Technik auswéhlen.

» Wie Sie Musterformulierungen 1:1 in Ihren Verkaufsalltag Ubertragen.

Dieses Buch ist aus der Praxis fir die Praxis. Alle Formulierungen und Techniken stammen aus echten

V erkaufsgesprachen und wurden fur Sie so verfeinert, dass Ihr Verkaufserfolg sofort sichtbar wird.

» Verkaufen beginnt beim Nein“ richtet sich an Verkaufsneulinge, so wie an erfahrene Vertriebsprofis. Sie
werden praxisnah erfahren, wie Sie die Weichen stellen, so dass sich in Ihren Verkaufsgespréachen die Zahl
der Einwénde minimiert. Weiterhin werden Sie souveran reagieren, wenn es doch einmal zum Einwand
kommt. Sie erhalten vorformulierte Musterl 6sungen sowie die Technik, um eigene L dsungen zu finden.
Gereon Jorn ist im deutschsprachigen Raum als der Menschler® bekannt. Als Autor und Speaker vermittelt
er mit Schwung und Humor Wissen tiber den Umgang mit Menschen. ., Ihr Grad des Erfolgesist abhéngig
vom Grad Ihrer Menschenkenntnis!* ist eine seiner Aussagen, welche Ihnen zum Verkaufserfolg verhelfen
werden.Der mehrfach ausgezeichnete Speaker wird Ihr Wissen im Bereich des Verkaufens stark
revolutionieren.

Zur Steigerung der Nachhaltigkeit enthélt dieses Buch eine Ubungs-CD. Diese Ubungs-CD, von Gereon Jorn
eingesprochen, enthalt verschiedene Vorformulierungen. Durch das Héren und Mitsprechen werden Sie ale
Formulierungen schnell und sicher verinnerlichen.

Verschiedenen Bilder und Grafiken machen dieses Buch zu einem besonderen Vergniigen. Uber den Autor
und weitere Mitwirkende

Gereon Jorn Er gilt al's der Experte im Bereich der Menschenkenntnis und schuf die Marke Menschler® mit.
Im Vordergrund steht bei ihm immer der Mensch. Mit seiner unterhaltsamen Art und Weise sorgt er dafur,
dass das Wissen auch wirklich in IThrem Kopf haften bleibt. Die besten Talente verschiedener Branchen
suchen seine Nahe. Namenhafte Unternehmen aus den verschiedensten Branchen buchen ihn fir ihre
Mitarbeiter und Kunden. Buchen Sie sich sein Wissen mit diesem Buch fir sich personlich!
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